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• Filialisten aus GS-Arten 03, 04 und 06 fallen immer wieder negativ
durch unqualifizierte Frühremission auf.

• Unwissenheit, Gleichgültigkeit, aber auch Platzmangel beim
Presse-Sortiment, sind die Gründe.
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Situation im Einzelhandel



Herzlich Willkommen

am Spitzingsee

• Ziel ist, bei Voll- und Frühremission über
die Remissionsabteilung eine Absammlung und 
zeitnahe Nachlieferung zu steuern.

• Anpassung der Remissions-Programme, die für die
Remissions-Bearbeitung und Ausschleusung von Ware für
Wiederauslieferungen und Nachlieferung genutzt werden.

Projektziele
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• Nur EH der Geschäftsarten 03, 04 und 06, keine VMP-Kunden.

• Fachhandel wird weiterhin über Direktansprache und Beratung bearbeitet.

Zielgruppe

Verkaufsorientierte Nachlieferung bei Frühremission



Vertriebliche Vorgehensweise

1.   - Grundsätzliche Unterscheidung in „qualifizierte“ und „unqualifizierte“ Frühremission
- Unqualifizierte Frühremission meist aus GS-Arten 03, 04, 06 
- „Qualifizierte“ Frühremission ermöglicht beim EH weiterhin Präsentation über den 

durchschnittlichen Verkäufen in der Vergangenheit

2. - Wenn Frühremission höher als möglicher Verkauf:

• automatische Nachlieferung
• automatische Absammlung in der Remission
• Auslieferung über Lieferschein der Nachlieferung -

Text: „Nachlieferung aufgrund guter Verkäufe“
• Erfolgsauswertung für alle Beteiligten

3. - Nur für Titel mit Roherlös EH über ca. 55 Cents  
- Nur für Titel mit Restangebotszeit mindestens noch 7 Tage 
- Erfolgskontrolle der Titel im Vertrieb, Auswertung über Statistik-Programm
- Individuelle Steuerung möglich über Eingabe im Vertrieb 
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Unqualifizierte Frühremission löst qualifizierte Ab sammlung aus 
(Beispiel aus der Praxis)
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Frühremission – automatische Nachlieferung



Immer bewerten: Regalauslastung des EH
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Regalauslastung 201 %, EH hat Platzproblem.
Sortimentsoptimierung notwendig.

Problem Frühremission, die Ausgangssituation



Herzlich Willkommen

am Spitzingsee

Beispiele für NL-Scheine mit Text an EH

Eigener Belegschlüssel mit Text, später dann 
eigene Auswertungen möglich.
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Auswertungen zur weiteren Bearbeitung durch Presse- Service und Außendienst. 
Grundlage für aktive Ansprache der auffälligen EH d urch Außendienst.

Auswertung nach Presse-Berater, bestimmter Zeitraum
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Langzeit-Auswertungen zeigen Erfolg der Anstrengung en

Index der unqualifizierten Frühremission sinkt!

Vergleich zu 2006
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Jahr Verlust nach VK-Preisen Verlust nach  Grosso-Spanne Verlust nach EH-Spanne Index

2007 1.492.881,18 606.507,99 517.004,47 89,10%



Komplette Erfolgskontrolle auf EH und Objekt
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