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Situation im Einzelhandel

* Filialisten aus GS-Arten 03, 04 und 06 fallen immer wieder negativ
durch unqualifizierte Frihremission auf.

« Unwissenheit, Gleichgultigkeit, aber auch Platzmangel beim
Presse-Sortiment, sind die Grinde.
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Projektziele

o Ziel ist, bei Voll- und Frihremission tber
die Remissionsabteilung eine Absammlung und
zeitnahe Nachlieferung zu steuern.

* Anpassung der Remissions-Programme, die fir die
Remissions-Bearbeitung und Ausschleusung von Ware fur
Wiederauslieferungen und Nachlieferung genutzt werden.
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Zielgruppe

* Nur EH der Geschaftsarten 03, 04 und 06, keine VMP-Kunden.

» Fachhandel wird weiterhin tUber Direktansprache und Beratung bearbeitet.
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Vertriebliche Vorgehenswelise

1. - Grundsatzliche Unterscheidung in ,qualifizierte” und ,unqualifizierte* Frihremission
- Unqualifizierte Frihremission meist aus GS-Arten 03, 04, 06
- ~=Qualifizierte* Frihremission ermdglicht beim EH weiterhin Prasentation tUber den
durchschnittlichen Verkaufen in der Vergangenheit

2. - Wenn Frihremission héher als moéglicher Verkauf:

. automatische Nachlieferung

. automatische Absammlung in der Remission

. Auslieferung Uber Lieferschein der Nachlieferung -
Text: ,Nachlieferung aufgrund guter Verkaufe*

. Erfolgsauswertung flr alle Beteiligten

3. - Nur fur Titel mit Roherlés EH tber ca. 55 Cents
- Nur fUr Titel mit Restangebotszeit mindestens noch 7 Tage
- Erfolgskontrolle der Titel im Vertrieb, Auswertung Giber Statistik-Programm
- Individuelle Steuerung mdglich Uber Eingabe im Vertrieb



TRUNK

PRESSE

Verkaufsorientierte Nachlieferung bei Friihremission DISTRIBUTION

Unqgualifizierte Frihremission I6st qualifizierte Ab
(Beispiel aus der Praxis)

sammlung aus

~~VIRA_O2 - Bezugseinzelsatz

Datei Bearbeiten Optiomen  Hilfe

tdiinchen | Allgau |

B 8 &H ¢

Trunk, kinchen

Machste Auslieferung Mittwoch 13 _Februar 2008 Bestand 43

| j Info
Funde| 109413 .r) HIT viM 84 ILN 43317830000
4 > Abd MEUBRIJCH 7
G09497 FALIMCHEN FF1 02 580
kAL HFE. SCHULZ 0891466430 FF2 81 240
SCHIEBETUR MIT SCHLUSSEL / RUCKSEITE WARENANNAHME
Ohjekt
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MNachlieferung ‘ Bezug aktualisiererl offene Elewegunger*
Aktionen

Regu”erung Automatisch
Preis 3.50
R hrthirme monatl.
kR R
RichtRernission 24
ExemplarBemission 28

Dispo 8 0003 b.440 Expl

Frihremission — automatische Nachlieferung

Falgen 8 0002 | 8 0001 | 70012 | 7 o011 | 70010 | 7 0009 | 7 0008 | 7 0007 |
Dispo 6.160 4 800 7160 5076 5640 4 860 £.000 5280
Harndler 1.146 1.158 1.196 1.130 15 17 1.193 1.087
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Regalauslastung 201 %, EH hat Platzproblem.
Sortimentsoptimierung notwendig.

Problem Frihremission, die Ausgangssituation Immer bewerten: Regalauslastung des EH
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Auswertungen zur weiteren Bearbeitung durch Presse- Service und Aul3endienst.
Grundlage fur aktive Ansprache der auffalligen EHd  urch Aul3endienst.
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Langzeit-Auswertungen zeigen Erfolg der Anstrengung en

Jahr

Verlust nach VK-Preisen

Verlust nach Grosso-Spanne

Verlust nach EH-Spanne

Index

2007

1.492.881,18

606.507,99

517.004,47

89,10%

Index der unqualifizierten Frihremission sinkt!

Vergleich zu 2006
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Komplette Erfolgskontrolle auf EH und Objekt




